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Präsentation EF-Frühjahrskonferenz

16. Mai 2018 – 10:00 Uhr
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Agenda

1. Über ifa systems

2. Geschäftsmodell

3. Zahlen GJ 2017

4. Ausblick

5. Q&A
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1. Über ifa systems

Jörg Polis
Mitglied des Vorstands seit 2001 
(COO), CEO seit 2016

Christoph Reinartz
Mitglied des Vorstands seit 2001

Nobuo Takase
TopconCorp, 
Mitglied des Vorstands seit 2018
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ÁMehr als60 Angestellteweltweit (ca. 50 in 
Deutschland)

ÁWir sindin der NischeOphthalmologie
spezialisiert

ÁÜber30 Jahre Erfahrungin der 
Ophthalmologie

ÁDie meistenunsererMitarbeiter arbeiten
seitmehrals10 Jahren für die ifa

Á2 Büros(Frechen, Deutschland und Fort 
Lauderdale, FL, USA)

Á13 Mitarbeiter in der Entwicklungsabteilung

ÁMehr als1.200 Ärztearbeitenin 
Deutschland mit unsererSoftware

ÁMehr als200 Ärztearbeitenin den USA mit
unsererSoftware

1. Über ifa systems
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ÁCa. 15.000 Workstation-Lizenzenweltweit
installiert

ÁAugenärztesowiederenTeams arbeiten
weltweit mit der ifa-Software von 
Melbourne bis Peru in mehrals30 Ländern

ÁMehr als60.000.000 Patientensindin den 
Datenbankengespeichert.

ÁDie Software liegt in unterschiedlichen
Sprachversionenvor

ÁDie Software kannauchmultilingual 
installiertwerden

ÁMehr als480 Geräte- und Software-
Schnittstellensicherndie Verbindungzu
Untersuchungsgerätenund anderen
Software-Produkten

1. Über ifa systems
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1. Über ifa systems

Kunden der ifa systemsAG weltweit
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Aktionärsstruktur

• Topcon–börsennotiert –
als strategischer Ankerinvestor (ca. 52 %)

• Keine weitere Aufstockung +
kein Delisting geplant

Topcon

Friends&Family

Free Float

1. Über ifa systems
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2. Geschäftsmodell

Wachstumsmarkt Health-IT

Health-IT-Lösungen für die Augenheilkunde
ca. 4–5 % sind Anwendungen in der Ophthalmologie Ą40 Mio. € Umsatzpotenzial

• Die ifa systemsAG ist einer der führenden Anbieter für die elektronische 
Patientenakte (EMR) und beim Connectivity Business

• USP: die Anbindung von >480 Geräten und Software-Schnittstellen 
unterschiedlicher Hersteller

• Installierte Basis: Software-Produkte auf 15.000 Arbeitsplätzen, auf denen täglich 
die Daten von >200.000 Patienten bearbeitet werden

110 
Mrd. 
USD

200 Mrd. 
USD

2015 2020

CAGR 13-14%

Quelle: 
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2. Geschäftsmodell

Konzentration auf das Kerngeschäft

• Die bereits 2016 vergebenen Auftragsentwicklungen, die von Topconan die 
ifa UIT gegeben wurden, wurden 2017 abgeschlossen. 
ĄRestrukturierung der amerikanischen Tochtergesellschaften

• 2018: Fokus auf das Kerngeschäft (Vertrieb und Entwicklung)

Schwerpunkte FY16/17 Schwerpunkte FY18/19

EMR

IMAGE

net 
Connect

Big Data
Screening EMR

Connectivity
Business

Connectivity
Business
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Umsatz und Ergebnis

3. Geschäftsjahr 2017

• Umsatz: 8,6 Mio. €(2015: 8,3 Mio. € –2016: 8,9 Mio. €)

• Akt. Eigenleistungen:0,8 Mio. € (2015: 2,4 Mio. € –2016: 1,6 Mio. €)

• Gesamtleistung: 9,6 Mio. € (2015: 11,7 Mio. € –2016: 11,9 Mio. €)

• Sondereffekte: 5,5 Mio. € Abschreibungen auf immaterielle Vermögenswerte und 
auf Beteiligungsbuchwerte, 1,5Mio. € für Restrukturierung

Ziel: 

Umsatz 6,3 – 6,8 Mio. € 

EBIT = 0
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ao-Effekte 7,0 Mio. €

EBIT -7,8 Mio. €
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Bilanz und Cashflow

3. Geschäftsjahr 2017

• Bilanzsumme:20,7 Mio. € (2015: 26,4 Mio. € -2016: 23,0 Mio. €)

• IVG: 13,6 Mio. € (2015: 20,0 Mio. € -2016: 18,7 Mio. €)

• Liquide Mittel:  4,3 Mio. € (2016: 218 TEUR -30.06.2017: 3,4 Mio. €)

• Eigenkapital: 8,3 Mio. € (2015: 20,3 Mio. € -2016: 15,8 Mio. €) 
EK-Quote 39,8 %

• Verschuldung:1,7 Mio. € (2015: -679 TEUR - 2016: 254 TEUR)
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Operativer Cashflow: 

+544 TEUR (VJ: +1,2 Mio. €)
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Umsatz und Ergebnis

3. Geschäftsjahr 2017

• Topcon-Projektgeschäft (USA) abgeschlossen
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4. Ausblick

Umsatz 2018: 6,3 –6,8 Mio. €

EBIT 2018: ausgeglichenes Ergebnis bei 

schwarzer Null

Cash 2018: operativer CF ausgeglichen

Restrukturierung: 80 bis 90 % bereits eingeleitet und 

durchgeführt

Refokussierung: Stärkung der Key-Märkte

Neueinstellung im Bereich Sales

US-Business: Fokus auf 

Kundenzufriedenheit
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Aktuelle Projekte 

Oftalmosalud–Lima, Peru

- Eine von den zwei größten privaten Augenklinikgruppen in Peru

- Finanzierungslizenzierung über 6 Jahre

- Arbeitsplatzlizenzen: 135

- Interface-Lizenzen: 86
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Aktuelle Projekte 

Oftalmosalud–Lima, Peru

- 2008-2014: laufender Kontakt auf Messen und Veranstaltungen 
mit den Inhabern der Klinikgruppe

- 08/2015: Erstes offizielles Treffen auf dem PAAO Kongress in  
Bogota

- 08/2016: Offizielle Beauftragung auf dem National Congressin 
Lima

- 10/2017: Erfolgreiche Installation, Implementierung und 
Schulung Phase 1 in Los Olivosund El Polo

- 05/2018: Phase 2 in San Isidro (Hauptlokation) 

- Q4/2018: Phase 3 (San Juan)
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Aktuelle Projekte 

MagrabiHospitals & Centers

In den 90ern: Erste Kontakte

Erweiterungen in 2018:

Mai: Muscat 

Neue Außenstelle (bereits 
erfolgt)

Juni: Riyadh

Neue Klinik und Umzug

einer bereits installierten Klinik 

Juli: Erste Installation in Kairo, 

Ägypten. Einsatz in weiteren

3 Kliniken in Ägypten geplant. 

Juli: Qassim

Neue Klinik 
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Kontakt

Jörg Polis

Vorstand / CEO

________________________

ifa systems AG

Augustinusstraße 11b

D-50226 Frechen -Königsdorf

phone : +49 -2234 - 93367 -0

fax: +49 -2234 -93367 - 30

mobile: +49 -173 -5473011

mail: joerg.polis@ifasystems.de

web: www.ifasystems.de


