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Health-IT Lösungen für die Augenheilkunde

Wachstumsmarkt Health-IT

ca. 4 - 5% sind Anwendungen in der Ophthalmologie

• ifa systems ist einer der führenden Anbieter für die elektronische 
Patientenakte (EMR) und beim Connectivity Business

• USP: die Anbindung von >480 Geräten und Softwareschnittstellen 
unterschiedlicher Hersteller

• Installierte Basis: Softwareprodukte auf 15.000 Arbeitsplätzen, auf 
denen täglich die Daten von >200.000 Patienten bearbeitet werden
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Management

Jörg Polis Mitglied des Vorstands seit 2001 (COO), 
CEO seit 2016

Christoph Reinartz Mitglied des Vorstandes seit 2001

Kaoru Nihei Global Business Planning Topcon Corp, 
Mitglied des Vorstands seit 2016
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Internationale Präsenz

Direkter Vertrieb

Eigene regionale
Vertriebsorganisation Vertriebspartner gesucht

Vertriebspartner
Länder mit ifa-Projekten

Germany

Rest of Europe

America

Asia/ME

other
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Kapitalmarktorientierung

Aktionärsstruktur

• Topcon – börsennotiert –
als strategischer Ankerinvestor (50,1%)

• Keine weitere Aufstockung +
kein Delisting geplant

• Ziel: 
Wachstum bei angemessener Profitabilität, 
Dividendenfähigkeit

Topcon

Friends&Family

Free Float
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Geschäftsjahr 2016

Umsatz und Ergebnis

• Umsatz 8,9 Mio. €, +7,2%

• Aktivierte Eigenleistungen 1,6 Mio. €, -33,4%

• Gesamtleistung 11,9 Mio. €, +1,9%

• Sondereffekte: 
3,2 Mio. € Abschreibungen 
0,9 Mio. € Rückstellungen für Restrukturierung
2,1 Mio. € Beteiligungsbuchwert (im EK verrechnet)
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Geschäftsjahr 2016

Bilanz und Cashflow

• Bilanzsumme 23,0 Mio. €, -13,2%

• Imm. Vermögenswerte von 20,0 Mio. € auf 18,6 Mio. €

• Eigenkapital: von 20,2 Mio. € auf 15,8 Mio. € 
wegen Verlust und Wertberichtigung US-Tochter (AfS)

• Operativer Cashflow 1,2 Mio. €, Free CF -474 T€

EK-Quote 68,8%
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Sondereffekte

Überleitung zum operativen Ergebnis 2016

• EBIT in 2015: 2.686 T€, in 2016: -2.216 T€

• Abschreibungen: 3.360 T€

• Rückstellungen: 900 T€

• Unterlassene Aktivierungen: ca. 800 T€

• „Operatives“ EBIT: 2.844 T€
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H1 2017

Umsatz und Ergebnis

• Umsatz 3,3 Mio. €, +15,4%

• Aktivierte Eigenleistungen 694 T€, -40,4% (VJ: 1,2 Mio. €)

• Gesamtleistung 4,5 Mio. €, -17,7%

• Sondereffekte: Projekte aus 2016 belasteten H1 noch kostenseitig
Einsparungen werden ab H2 wirksam

• Umsätze aus Runtime-Lizenzen überwiegend in Q3 und Q4

Ziel [€]: 

Umsatz 8,5 - 9,0 Mio. 

EBIT = 0
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H1 2017

Bilanz und Cashflow

• Bilanzsumme 26,4 Mio. €, +14,8%

• Liquide Mittel +3,3 Mio. €

• FK: +6,0 Mio. € - Darlehen von Topcon und Mizuho Bank

• Abschreibungen H1 = 990 T€, VJ: 344 T€

• Operativer Cashflow -1,7 Mio. €, Free CF -2,4 Mio. €

EK-Quote 54,2%Kfr. Schulden
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Restrukturierung

strategische Neuausrichtung und Kostensenkung

• große Projekte aus 2016 mit hoher Ressourcenbindung 
werden in 2017 abgeschlossen

• Reduktion von externen Entwicklungsaufwendungen

• Restrukturierung amerikanischer Tochtergesellschaften

• Fokus auf das Kerngeschäft (Vertrieb und Entwicklung):

EMR

IMAGE
net 

Connect

Big Data
Screening

Schwerpunkte FY16/17

EMR

IMAGE
net 

Connect

Schwerpunkte FY17/18

Connectivity
Business

Connectivity
Business
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Geschäftsjahr 2017

Guidance

Umsatz auf dem Niveau des Vorjahres -> 8,5 - 9,0 Mio. €
EBIT -> 0

Ergebnisverbesserung:

• Entwicklungsprojekte mit Dritten zum Abschluss bringen 

• Marktaktivitäten USA fokussieren, dabei Qualität des 
Kundensupports stärken

• Messeauftritte effizienter machen, dabei Fokus auf aufstrebende 
Märkte (z.B. in Lateinamerika)

• Personalabbau USA

• Kostenstruktur USA an veränderte Strategie anpassen

• Überprüfung aller Kostenstrukturen bei der ifa systems in 
Deutschland mit dem Ziel der Kostenreduktion von >10% 

Gegenläufige Effekte:

• niedrigere Aktivierung und höhere Abschreibungen auf  imm. VW 
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Hauptversammlung 2017

24. Oktober 2017 in Köln

Beschlussvorschläge:

• keine Dividende für GJ 2016

• Erneuerung des genehmigten Kapitals 

• Neuwahlen Aufsichtsrat
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Aktuelle Projekte 

Laser Centrum Oka, Warschau/Polen

Auftragserteilung 04/2016

40 Workstations

14 Interfaces

Go-Live erwartet in Q4 2017
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Aktuelle Projekte 

Chénieux Ophthalmologie, Limoges/Frankreich

Auftragserteilung 12/2016

44 Workstations

69 Interfaces

46 Mitarbeiter

Go-Live erwartet 12/2017
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Aktuelle Projekte 

Magrabi Hospitals & Centers

In den 90ern: Erste Kontakte

2009: Erste konkrete Verhand-
lungen auf der AAO in 
San Franzisco

2010: Erste Klinikinstallation

Heute: Mehr als 13 Kliniken 
installiert, weitere folgen

In 2017 Umstellung auf eine 
Datenbankerweiterung
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Kontakt

Jörg Polis

Vorstand / CEO

________________________

ifa systems AG

Augustinusstraße 11b

D-50226 Frechen-Königsdorf

phone: +49-2234-93367-0

fax: +49-2234-93367-30

mobile: +49-173-5473011

mail: joerg.polis@ifasystems.de

web: www.ifasystems.de


